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FIGURA 01 —Evolugéo do Volume de Vendas e Receita do
Comércio Varejista de Tecidos, Vestuario e Calcados de Santa
Maria.
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Analise do Comércio Varejista de Tecidos, Vestuario

Maria/RS

Nesta quarta edicdo do Boletim
Informativo de Mercado vamos analisar

0 segmento de comércio varejista de
Tecidos, Vestuario e Calcados de Santa
Maria. Dentre as empresas atuantes neste
setor pode-se citar desde empresas de
confeccéo e vestiario, empresas calcadistas
vinculadas a moda ou calcados esportivos
além de empresas que vendem tecidos e
acessorios para confecgfes e costuras.

A evolucdo dos valores de volume de
vendas do setor observado encontra-se em
queda, o que pode justificar uma
necessidade de uma maior atencdo dos
empresarios que atuam neste segmento.
Conforme dados disponibilizados pela FEE
(Fundacdo de Economia e Estatistica do
Rio Grande do Sul) dentre os anos de 2003
a 2009, o segmento vem apresentando
quedas relativamente constantes no volume
de vendas. Os valores observados na
Tabela 01, abaixo, mostram a evolugao
percentual do total de volume de vendas do
setor em comparagdo com o valor médio
mensal do volume do ano de 2003 (total
anual de 2003 é igual a 1200). Assim, o
volume de vendas estd em queda atingindo

e Calcados de Santa

o valor de 87,9% no més de outubro de
2009. Isto pode representar que o setor
encontra-se em uma fase de decréscimo
ndo sendo atraente para novos entrantes e
gue exige muita cautela dos atuantes.

De modo geral, a cada ano vem-se
observando queda no volume de vendas
anual. Apenas nos anos de 2006 e 2007
aparentemente o mercado permaneceu
equilibrado. Entretanto, apesar de ter sido
observado uma queda ténue no volume de
vendas do setor desde o ano de 2003, o
valor de receita das empresas apresentou
crescimento no periodo analisado. Na
figura 01 pode-se observar a disparidade
existente entre a evolugdo do volume de
vendas e de receita verificado no setor.
Esta disparidade representa que os pregos
praticados pelas empresas do setor estdo
sofrendo aumentos a taxas relativamente
constantes que serdo analisadas mais
adiante. Para fins de identificagdo dos reais
motivos para a queda do volume de vendas
e do aumento dos precos praticados pelos
varejistas sdo necessarias  analises
adicionais que ndo sdo realizadas nesta
edi¢céo do Informativo.

TABELA 01 — Evolucéo dos valores percentuais de Volume de Vendas do Setor do comércio varejista de Tecidos, Vestuario e

Calcados de Santa Maria.
Jan Fev Mar Abr Mai
2003 739 714 812 1061 1210
2004 724 66,1 839 956 1196
2005 70,2 629 @817 996 991
2006 645 615 727 859 1011
2007 569 548 689 809 1151
2008 547 538 651 885 1010
2009 499 537 656 782 928
Média Global 8742 8742 8742 8742 8742
Média/Més 632 606 741 807 1071

Indice se Sazonalidade 0,723 0,693 0848 1,037 1,225

FONTE - Fundagdo de Economia e Estatistica do Estado do Rio Grande do Sul (FEE).
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Outro fator de grande relevancia a ser
observado neste estudo setorial é a
sazonalidade existente. Este setor em
andlise apresenta uma alta oscilagdo na
sazonalidade do volume de vendas. Os
valores observados na Tabela 01 referentes
ao Indice de Sazonalidade (I.S.)
representam os indices de sazonalidade
para cada més. Valores abaixo de 1
representam uma diminuicdo no volume
médio de vendas no determinado periodo.
Ja valores superiores a 1 representam um
aumento no volume médio de vendas.

No més de janeiro o setor apresenta um
reajuste de 0,723 indicando uma queda
acentuada no volume de vendas. No més
de fevereiro observa-se um |.S de 0,693
indicando uma queda ainda mais elevada
no volume de vendas do setor. No més de
marco o reajuste é de 0,848 indicando uma
recuperacdo mas com volumes de vendas
ainda inferiores a média mensal. Observa-
se que no més de abri ocorre um aumento
nas vendas do setor com um reajuste de
1,037. No més de maio o setor atinge um
alto volume de venda demonstrando um
periodo de aquecimento da demanda do
setor com um LS de 1,225, apenas
superado pelo més de dezembro. No més
de julho o I.S fica em 1,076 retornando ao
nivel médio de demanda que permanece
também estavel no més de julho. Nos
meses de agosto e setembro verificam-se
novas quedas ténues em relagéo ao

Abril de 2010
volume médio de vendas, com I.S
respectivamente de 0,949 e 0,905. Nos
meses de outubro e novembro o setor volta
a apresentar elevagcdo no volume de
vendas ficando proximo a média (.S de
1,020 e 1,026 respectivamente. Finalmente
no més de dezembro observa-se como
sendo o periodo de maior aquecimento no
volume de vendas com um I.S de 1,577.
O gréfico da sazonalidade do setor pode
ser observado na Figura 02. Pode-se
comprovar o acentuado aumento do volume
de vendas do setor no més de junho assim
como no més de dezembro, assim como a
queda do volume nos meses iniciais do
ano.

FIGURA 02 - Sazonalidade do Setor do Comércio Varejista de
Tecidos, Vestuario e Calgados de Santa Maria.

Complementando as andlises feitas até o
momento, a figura 3 mostra a evolugdo do
volume de vendas com sazonalidade e sem
sazonalidade; e das receitas de vendas
com sazonalidade e sem sazonalidade.
Esta observacdo permite concluir que o
volume de vendas esta em queda e as
receitas estdo em crescimento.

FIGURA 03 —Evolugdo do Volume de Vendas e Receita, com e
sem sazonalidade, do Comércio Varejista de Tecidos, Vestuario
e Calcados de Santa Maria.
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Realizando uma andlise de regressao linear
com o0s Vvalores histéricos mensais de
volume de vendas do setor em analise
obtém-se a seguinte equacéo linear.

y =-0,3393x + 101,51
R2=0,7451

Observa-se que o0 coeficiente angular da
equacdo acima é negativo (-0,3393). Isso
significa que a inclinacdo da reta esta
realmente em sentido negativo e representa
a taxa de queda do volume de vendas
deste setor. Assim, pode-se afirmar que
este segmento em analise tem um
decréscimo constante médio de 0,3393%
ao més em relagdo ao més anterior.
Anualmente, o segmento em analise esta
caindo cerca de 4,43% ao ano. Isto pode
ser considerada uma alta tava de queda
para um segmento de atividade varejista.

A equacéo de regressao linear apresentada
na figura 4 é realmente vdlida pois
apresenta um R? bastante elevado (0,7451,
ou seja, explica 74,51% da variacdo da
distribuicdo original).

Para realizar uma previsdo dos valores de
volume de vendas comparativos aos
valores do ano de 2003 substitui-se o X da
equacdo pelos valores correspondentes
aos meses que se deseja obter a previsao.
Ao substituir-se o valor de “X” pelos valores
referentes aos periodos de maio (89), junho
(90) e agosto (91) obtém-se os seguintes
valores de previsdes de volume de vendas
totais do setor em andlise. Para 0 més de
maio a previsdo é de 71,31% sem
sazonalidade e 87,36% com sazonalidade.
Para o més de junho a previsdo de volume
de vendas do setor é de 70,97% sem
sazonalidade e 76,40% com sazonalidade.
E para o més de agosto o valor da previséo
de volume de vendas é de 70,63% sem
sazonalidade e 71,10% com sazonalidade.
Para fins ilustrativos e andlises adicionais
também esta disponibilizado na tabela 02 a
seguir os valores histéricos referentes as
receitas de vendas do setor. Pode-se
confirmar com estes dados a taxa de
crescimento da receita e, com isso, O
crescimento médio dos precos praticados
no setor em analise.

FIGURA 04 — Linha de Tendéncia e equacao linear de previsdo de volume de vendas do Setor do Comércio Varejista de Tecidos,

Vestuério e Calgados de Santa Maria.
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TABELA 02 — Evolucéo dos valores percentuais de Receitas de Vendas do Setor do comércio varejista de Tecidos, Vestuario e

Calgados de Santa Maria.

Jan Fev Mar Abr Mai Jun
2003 704 67,6 76,9 1021 1180 1033
2004 764 69,3 88,6 102,6 130,7 1203
2005 813 724 94.3 116,9 1178 1130
2006 794 749 88,8 106,3 1264 1026
2007 724 69,1 86,9 1023 | 1473 | 1131
2008 724 70,7 854 17,1 1358 1257
2009 714 76,1 S 34 1333 T34
Média Global 106,32 106,32 106,32 106,32 106,32 106,32
Media/Més 748 71,4 876 1084 1299 11586

Jul Ago Set Out Nowv Dez TOTAL
1055 932 916 1074 1035 160,3 1200,0
1186,1 1046 98,9 122 1172 1716 130856
1112 1045 1011 1081 1162 1774 13148
92,0 97,6 99,0 1070 1080 166,8 1246.7
109,3 1005 97,6 1066 1054 1714 12819
1053 1003 91,0 107,7 1088 177,0 1297,0
125 | 110,7 1028 | 1276 1069,0
106,32 106,32 106,32 106,32 106,32 10632 87179
1075 1016 97,4 10,9 1095 1708
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Sobre este Boletim Informativo
Prezado(a) Sr(a).
Este Boletim Informativo de Mercado é material
periédico de divulgagdo dos servicos de
Consultoria Empresarial e Andlises de Mercado
oferecidos pelo autor. Editado e remetido de
forma impressa e on-line, o objetivo inicial deste
material € o de configurar e editar mensalmente
analises diversificadas sobre setores comerciais
e industriais especificos de Santa Maria e regiéo.
Em sua quarta edicdo este informativo traz
analises gerais do setor de comércio varejista de
Tecidos, Vestuario e Calcados de Santa Maria.
Caso sua empresa tenha interesse podera entrar
em contato e agendar uma reunido sem
compromisso para discutir as suas reais
necessidades. Este primeiro contato nao tem
custo e servira justamente para alinhar a
proposta de servico e o orgamento do projeto
com as necessidades de seu negdcio. Alguns
dos servicos oferecidos sdo projetos de
consultoria  empresarial com foco em
reestruturacdo e redesenho organizacional,
planos de negécio, planejamento estratégico e
analises de

viabilidade econdmica e financeira. Também sao
ofertadas pesquisas e analises de mercado
(externas) assim como pesquisas de diagnéstico
interno. Como exemplos de Pesquisas Externas
cita-se previsbes de demanda, analise de
concorréncia, participacdo de mercado, imagem
empresarial e valor de empresa. Ja como
exemplos de Pesquisas Internas pode-se citar
analises de clima organizacional, benchmarking,
avaliagdo de desempenho, andlises da
orientacdo para O mercado e para a
aprendizagem, pesquisa se satisfacdo entre
outras.
Vocé receberd mensalmente este informativo
impresso e/ou on-line sem nenhum custo com
matérias diversas. Caso prefira ndo receber este
material envie um e-malil para
ed_abbade2000@yahoo.com.br solicitando o
cancelamento do envio. Sinta-se a vontade
também para sugerir matérias e andlises para as
proximas edicdes deste informativo.
Desde ja muito obrigado pela sua atencdo e
espero podermos desenvolver trabalhos juntos
no futuro. Atenciosamente.

Eduardo Botti Abbade
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